Marknads- och forsaljningschef till Holms Industri AB

Foretagsbeskrivning

Verksamheten startade redan 1927 och bedrevs dels som legotillverkar av komponenter
till svensk verkstadsindustri och dels som tillverkare av egna produkter.

2002 upphorde legotillverkningen och foretaget ar idag helt fokuserat pa att utveckla,
tillverka och marknadsfora egna produkter sdsom frontmonterade redskap for
hjullastare och traktorer. Dessa redskap anvandes huvudsakligen fér sn6rojning eller
soning.

Holms ar ett mycket starkt varumarke med en mycket stark marknadsposition i Sverige.
Forsaljningen sker dar till fristdende aterforsaljare i Sverige. Exportforsaljningen sker
huvudsakligen till 6vriga Norden och USA men under de senare aren har en
exportverksamhet kommit igdng i Europa. Foretagsledningen bedémer att denna kan
ytterligare utvecklas.

Sedan bolaget fokuserade pa egentillverkade produkter under eget varumarke har
lonsamheten stabiliserats. Under 2010 omsatte foretaget 110 MSEK och hade en mycket
god lonsamhet. Verksamhetsaret 2011 har ocksa borjat mycket lovande. Cirka 70
anstallda arbetar i foretaget.

Bolaget har egen produktion dar man i princip bygger maskinerna fran ax till limpa.
Naturligtvis kops en rad detaljer fran underleverantér som sedan monteras vid fabriken
i Motala. Vidare finns en konstruktionsavdelning som standigt férnyar produktutbudet.
Genom ett nidra samarbete med ledande traktor och entreprenadmaskintillverkare kan
man erbjuda optimalt anpassade produkter.

Holms kvalitetssystem ar sedan 1995 certifierat av BVQI enligt ISO 9001 och produkter
ar utvecklade enligt EU:s Maskindirektiv och ar CE-markta..

For mer information om bolaget — besdk garna deras hemsida www.holms.com

Chef Marknad och Forsaljning

[ nadsta alla bolag har Marknads- och Forsaljningschefen en nyckelroll, detta galler inte
minst pa Holms. Vederborande kommer att fa ett stort ansvarsomrade, rapportera
direkt till VD och ingad i foretagets ledningsgrupp.

Ansvarsomrade

Vederborande kommer att ansvara for all forsaljning och marknadsféring inom
foretaget. Detta galler alla produktslag och samtliga marknader. Det innebar vidare
personalansvar for sédljchef och siljare pa den svenska marknaden och for en
exportsaljare. Dessutom finns tva personer som arbetar som
innesaljare/ordermottagare.

Pa marknadssidan finns idag tva personer engagerade som marknadsassistenter.

Uppdraget

Holms har idag en dominerande stillning pa den svenska marknaden inom sitt segment.
Denna position maste dels forsvaras, dels ocksa ytterligare utvecklas. Vi tror att den
storsta expansionen framgent kommer att ske pa den europeiska marknaden och da i
synnerhet pa de omraden man férr bendmnde ”Osteuropa”.

Traditionellt har Holms inte varit sarskilt starka pa After Sales marknaden. Nuvarande
ledning har paborjat penetrationen av detta omrade och da varit ganska framgangsrika.
Bolaget 6nskar att denna verksamhet utvecklas och forstarks.



Viktigast ar dock att maskinforsaljningen halles pa en hog niva da detta ar ryggraden i
hela verksamheten.

Bolaget har hogt stillda forvantningar infér framtiden och bedémer att en ansenlig
tillvaxt av omsattningen med bibehdllen l6nsamhet ar realistiskt att nd. Foretaget och
agarfamiljen ar beredda att gora de dessa satsningar.

Holms dr inget stort foretag vilket innebar att arbetsuppgifterna kommer att vara
mangfacetterade. Som marknads- och férsaljningschef kommer man att vaxla mellan
operativa uppgifter och strategiska

Arbetsuppgifterna kan sammanfattas i féljande:

Leda forsdljnings- och marknadsféringsavdelningen

Utveckla exportforsaljningen och operativt sjalv delta i denna
Leda forsdljningsverksamheten fér de nordiska landerna
Leda och utveckla marknadsféringsaktiviteterna

Utveckla Holms varumarke

Kravspecifikation

Vi tror att for att lyckas med denna befattning sa maste man ha:

Internationell erfarenhet av férsaljning, marknadsforing
affarsutveckling och férhandlingar

Tidigare varit chef for marknads/férsaljningsavdelning
"Proven Track Record”

Bakgrund fran exportindustrin

Kunna ta egna initiativ och kunna ta ett helhetsansvar for att utveckla
forsaljning och marknadsforing

Drive

Trygghet, prestigeloshet och 6dmjukhet

Kommunikativ och sédljande

God analytisk formaga

Helhetssyn

Flytande i engelska

Lokalisering Ostergétland max 5-6 mil






